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PREOCUPADOS POR LA
RENTABILIDAD

Fuente: AOYPF - Asociacidon de Operadores de YPF,

Esta nota es presentada por

il |
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| retraso en los precios de surtidor respecto a la inflacion afecta
la situacion de la red. Aseguran que los proximos 60 dias seran
fundamentales para implementar un mecanismo que resuelva el pro-
blema.
La Asociacion que representa a los operadores de YPF de todo el pais
viene centrando su accionar desde principios de ano en la problema-
tica de la rentabilidad de las Estaciones de Servicio de la Red buscando

una solucion al problema producido por el retraso en los ingresos de

aquellas que operan bajo el sistema de venta en consignacion, cuyas co-
misiones se encuentran atadas al precio de cartel.

En 2021 la evolucion de los valores estuvo muy por debajo de la infla-
cion. Ese retraso no se recupero y con los altos indicadores de los ul-
timos meses, nuevamente se situan en desventaja, pese que meses atras
comenzara a aplicarse un refuerzo en las comisiones que ayuda a paliar
parcialmente el problema. Las diferencias en pesos por litro se conti-
nuan ampliando y aun esta pendiente una solucion definitiva.
“Mantenemos una linea de didlogo a todo nivel con los maximos directivos
y los equipos comerciales de YPF, todos conocen en detalle el problema y
hemos logrado acordar un mecanismo para medir la brecha de ingresos.
Sabemos de la preocupacion de YPF por esta situacion, que impacta en toda
la Red en mayor o0 menor medida. Esperamos que en lo que queda del ano
se logre revertir la evolucion de los ingresos y podamos encarar el afio 2023
con otro panorama. Se hace imprescindible contar con soluciones de fondo,
eso lo sabemos todos los actores que trabajamos sobre la cuestién®, indica-
ron desde la AOYPF.

La entidad apuntaba sus expectativas a que la actualizacion de los pre-

cios de venta de los combustibles estuviera al menos 2 o 3 meses
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consecutivos por arriba del indice inflacionario, como una forma de
colaborar en la actualizacion de los ingresos.

Pero eso no ha ocurrido y las posibilidades de que suceda en noviem-
bre y diciembre, y el ano pueda terminar con precios actualizados por
arriba de la inflacion hoy parecen remotas.Ya en 2021 ese desfase fue
muy importante, y una acumulacion reiterada en 2022 seria suma-
mente negativo para el cuadro de resultados de las estaciones consig-
nadas, generando un diferencial de ingresos con las estaciones que
operan por reventa que poco a poco se torna insostenible.
“Entendemos la decision de YPF de sostener el sistema de consignacion para
sus ventas de combustibles, pero el sistema tiene ventajas que también pue-
den ser utilizadas para adecuar los ingresos de los operadores a la realidad

e

inflacionaria, y en eso venimos trabajando. Las [ ™ %
kg ey

inversiones en cambio de imagen o remodela- =
ciones han escalado aun por arriba de la in-
flacion, el plan de mejora de la Red es muy
ambicioso y queremos sostenerlo, pero se re-
quiere encontrar una salida definitiva, con un

sistema acordado que resuelva la situacion. Es-

tamos confiados en lograrlo de aqui a fin de ano con YPF, nuestro foco esta
puesto en este tema y seguiremos dedicados en un cien por cien a esta
tarea“, remarcaron las fuentes de la Asociacion de Operadores de YPF,
Un aumento en las tasas de interés de todos los créditos, la inflacion
en niveles sostenidos por arriba del 6%, la necesaria actualizacion sa-
larial del personal de las estaciones y los desafios de la macroeconomia
argentina, son todos elementos que estan siendo sopesados en la bus-
queda de una solucion adecuada.

YPF ha demostrado su interés en dar una respuesta sélida y duradera a
la Asociacion en este tema, y los préoximos 60 dias seran fundamenta-

les para implementar un mecanismo que resuelva el problema de los

ingresos de la red mas importante del pais.
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Esta nota es presen

Fuente: CECHA - Confederacion de Entidades del Comercios de Hidrocarburos y Afines de
la Republica Argentina

EI desarrollo de las areas de servicio para camiones con expendio
de combustibles, llevo a que directivos de CECHA se reunieron
con los funcionarios para reclamar un trato igualitario hacia todo el
sector.

Directivos de la Confederacion de Entidades del Comercio de los Hi-
drocarburos de la Republica Argentina (CECHA), participaron de una
reunion en las oficinas del Ministerio de Transporte, con el secretario de

Gestion Diego Giuliano, la directora de Planificacion y Coordinacion

Mariana Rodriguez Melgarejo, y demas integrantes de la dependencia.
El motivo: Expresar su preocupacion por la firma de un convenio
para desarrollar paradores que incluyan Estaciones de Servicio en
rutas y puntos logisticos en toda la Argentina a disposicion de trans-
portistas.

Los empresarios afirmaron que el “Programa Puntos de Asistencia en Ruta
al Autotransporte Registrado (PAR.AR)”, establecido por la Resolucion
300/2021 -en tanto involucra aprovisionamiento de combustible-, sea
canalizado necesariamente a traves del sector, dado que las petroleras
con sus operadores de la red son la via idonea para tal fin, resultando

este el ambito natural y propio para su tratamiento.

En ese sentido, abogaron para que haya condiciones de transparencia
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y libre participacion a todas las PyMES que representa CECHA, con
independencia de la bandera a la que pertenezcan.

Al respecto, Rodriguez Melgarejo aporto una serie de detalles, haciendo
especial hincapié que a partir del acuerdo realizado ya con YPF se fijaron
los estandares de las Estaciones de Servicio a ser tenidas en cuenta en el
plan, las que deberan contar con espacios de descanso, seguridad, servi-
cios basicos, como higiene, gastronomia y recreacion, y asimismo se pue-
dan gestionar tramites regulatorios y asistencia mecanica.

No obstante fue enfatica al expresar que la planificacion de los para-
dores prevé tener en cuenta la existencia de las actuales bocas de ex-
pendio de combustibles de todo el pais “sin distincion de marca’.
Durante el encuentro también se abordaron temas varios sobre
el abastecimiento de gasoil al transporte de cara al futuro y sobre la
necesidad de arbitrar mecanismos estaduales que permitan relevar en

forma transparente la eventual existencia de faltantes.

EV(’CA

G R O U

@ s ae co Una marca del grupo EVOCA lider en expendedoras y
maquinas de cafe

www.saecoprofesional.com

Linea Vending

Presenta para su marca

Phedra EVO

Linea Profesional y 0CS

Cristalio EVD 400 Cnstalle EVO 600

Auhino 200

iperauviomalica

‘ (L epee

T —
Aubka Top ) Focus

PRSESD 10r Aromma 200, 300 y 200C 1ir Paslyie

Una maquina para cada necesidad, ya sea automatica
manual, Vending o profesional

NUESTRA VISION: Ser la compaiiia de preferencia en la provision de maquinas
expendedoras y de café express, por la cercania y satisfaccion de nuestros clientes.
La permanente innovacion tecnoldgica, representando los valores y objetivos corporativos.

i <o =

-
Av. Segurola 1837 - CABA info@evocagroup.com.ar  Tel.: 54 11 4639-4300

Steel 200

Lirika Plus / OTC
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Entrevistamos a Rubén Bouzas, Presidente de Accesorios Top Auto

UN PROVEEDOR INTEGRAL DE
ESTACIONES DE SERVICIO

Esta nota es presentada por

@

“La Marca”para el comerciante
y “El accesorio que buscabas”
para el cliente.

@'@ Za e 2 -.

EA.- Hagamos una breve reseina de la historia de Top
Auto Rubén

RB.- Top Auto nace hace mas de 25 anos, con el objetivo de satisfacer
las necesidades del mercado de accesorios para el rubro automotor,

mejorando y ampliando el catalogo a lo largo de los anos.

EA.- ;Qué es hoy Top Auto? Y qué le ofrece al mercado

de las Estaciones de Servicio?

| Espacio de Publicidad |

RB.- Hoy Top Auto es proveedor integral de Estaciones de Servicio;
contamos con productos homologados de excelente calidad y alta ro-
tacion, con codigo de barras para sistema scanner y exhibidores es-

tratégicamente adaptados para las principales petroleras del pais.

EA.- ;Cuales son las soluciones profesionales que le brin-
dan a ese mercado?

RB.- Tenemos atencion personalizada con vendedores exclusivos que
regularmente realizan visitas programadas, ofreciendo atencion directa

con logistica y distribucion a nivel nacional,y con operativa planificada
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Espacio de Publicidad

SIN CARGO

al servicio del cliente. Por eso, ofrecemos una propuesta acorde a las
necesidades de tu sector:

* Alta frecuencia de visita en las bocas a través de nuestros Represen-
tantes de Ventas. ¢ Personal joven y altamente capacitado. * Propuesta
especial en higiene institucional, guantes de nitrilo, papel de limpieza y
bobinas. * Todos nuestros productos disponen de Codigo de Barra
para Sistema Scanner. * Contamos con nuestra especial Division Esta-
ciones de Servicios, lo que nos permite brindar una atencion exclusiva
a cadenas y Estaciones de Servicio. * Propuestas permanentes de ac-

ciones promocionales y conjuntas.

Espacio de Publicidad

EA.- Hablemos de los Productos y Marcas que comer-
cializan.

RB.- Ofrecemos todo lo necesario en el rubro automotor: productos
homologados de excelente calidad y alta rotacion (con codigo de ba-
rras para sistema scanner), exhibidores homologados estratégicamente
adaptados para las principales petroleras del pais, productos de cos-
mética automotor, accesorios, herramientas y equipamiento de alma-
cenaje para talleres y gomerias, lamparas, fusibles, escobillas, accesorios
en blister, productos de seguridad e higiene.
Somos distribuidores oficiales a nivel nacional de productos de prime-
ras marcas: Silisur, Air Perfum y RD90, (marcas de primera linea en cos-
mética automotor), Irimo, Bahco, Trico, VWega, Brogas, Tacsa, Florestal,

Matafuegos Horizonte, Cercrin, entre otras. Esta gran variedad la

LSRR AR AR AN
P S e i e R A ]
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| Espacio de Publicidad |

complementamos con nuestra marca propia de accesorios en blister
TOP-AUTO y TOP-TRUCK e importacion propia de otros productos

para el canal automotor.

EA.-;Hasta donde llega la cobertura de los servicios que
ofrece Top Auto, y con qué tiempo manejan las entre-
gas?

RB.- Nuestros clientes son comercios especializados en el rubro Au-
tomotor, Casas de Accesorios, Casas de Repuestos, Estaciones de Ser-
vicio, Centros de Lubricacion, Lava Autos, Casas de Equipamiento para
Automotores, Hipermercados y Supermercados.

Tenemos envio sin cargo con nuestra flota propia hacia el centro y sur
del pais, las entregas se hacen de forma continua a la semana siguiente

de la visita del vendedor y la toma del pedido.

EA.- ;Mantienen permanentemente un buen stock de
mercaderia?
RB.- Parte de posicionar nuestros productos y nuestra empresa

como lideres en la provision de accesorios, cosmética, elementos

ESTACION ACTUAL | EMPRESAS 17

| Espacio de Publicidad |

de auxilio y emergencia automotor, es también contar con un stock

continuo en el mercado al ser distribuidores oficiales a nivel pais.

EA.- Rubén, ;Por qué elegir a Top Auto?

RB.- Porque ofrecemos atencion personalizada a cada cliente, el pre-
cio justo, acorde a la calidad de nuestros productos, y un constante
seguimiento de los requerimientos del mercado para hacer que:“Top
Auto” sea “La Marca” para el comerciante y “El accesorio que busca-

bas” para el usuario.
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COMO PARTICIPO?:

- ENVIANOS LA FOTO DE NUESTRO \

EXHIBIDOR EN TU COMERCIO NP & .+ B PREMIO
-CON CADA COMPRA MENSUAL DE REPOSICION -
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- LAS NUEVAS VENTAS DE EXHIBIDORES PARTICIPANI ! . E 4

CUANDO SE SORTEA?:

- EL SORTEO ES EL 30 DE NOVIEMBRE,
SERA MEDIANTE PLATAFORMA VIRTUAL A INFORMAR
YEL GANADOR SERA INFORMADO POR NUESTROS MEDIOS
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EA.- ;Cual es el compromiso del Staff de Top Auto para
con el cliente?

RB.- Pertenecer a Top Auto es formar parte de una gran familia
donde contamos con personal altamente capacitado en cada area,y
disponible para asesorar por cualquiera de nuestros medios, para
poder brindar la confianza que nos marca después de tantos anos

de trayectoria.

EA.- ;Las formas de contactarse con Uds.?

RB.- Todos aquellos interesados pueden hacerlo por los siguientes
medios:

MAIL: info@accesoriostopauto.com, ventas@accesoriostopauto.com
WHATSAPP/ CEL: (0223) 15 5304926

TELEFONO FIJO: (0223) 655 - 0114

DOMICILIO: Magallanes 6210/20, Mar del Plata, Buenos Aires

Nos encontramos a disposicion para cualquier consulta.

EA.- Estimado Rubén Bouzas, gracias por el tiempo

brindado, y te pedimos una reflexion final.

ESTACION ACTUAL | EMPRESAS 19
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RB.- Nos gustaria poder seguir creciendo como marca a nivel nacio-
nal, como lo hemos estado haciendo dia a dia, gracias a nuestros clien-
tes que nos eligen. Mediante la confianza que nos vienen brindando a
lo largo de estos anos, esperamos mejorar en todo lo que podamos
para poder implementar los avances que nos traen estas nuevas gene-
raciones, tanto en servicio como en productos, y asi mediante el apoyo
continuo Yy el trabajo en equipo, lograr que esta gran familia no pare

de crecer.

Nuestra vision a futuro es posicionar nuestra marca como lider en
todo el mercado automotor, para que la misma sea elegida en cada

rincon del pais como “La Marca” de accesorios predilecta tanto para

los usuarios como para los clientes.
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Espacio de Publicidad

GONCILI AGION DE STOCK P AR A I. As Prevenga fugas de combustibles y riesgos de sobrellenado
ESTACIONES DE SERVICIO G [ Caracieristicas principales

Esta nota es presentada por

- ¢ Es un hardware, no requiere licencias

control

¢ Acceso desde su red local

¢ Display en gabinete

¢ Alarmas visuales y sonoras

¢ Envio de alertas por E-Mail o SMS

La importancia de la misma Fugas en tanques ST A
de sobrellenado ambiental de incendio y
La salud de todo negocio, depende fundamentalmente, del control de combustible de tanques por derrames explosion

lo que se compra y lo que se vende. Cuando hablamos especificamente

de Estaciones de Servicio, este control es delicado. Llevar una medicion

en tiempo real de la cantidad de combustible en los tanques y del con- ' l
- - L .

trol de las ventas por medio de los surtidores, es un proceso complejo,

Control de stock Control de stock Control de surtidores
en tanques desde celulares y playa

pero gracias a la tecnologia, cada dia es mas rapido y preciso.

Tanto los sistemas de telemedicion como los controladores de surti-

, ., , A% www.pump-control.com - ventas @ pump-control.com
dores, llegaron para ofrecer informacion en tiempo real sobre el stock e Tel/Fax: +54 11 4687-3538/6699

pcontrol Guamini 2062/64 -[C1440ESN] -CABA - Buenos Aires - Argentina



22 ESTACION ACTUAL | EMPRESAS

| Espacio de Publicidad |

en los tanques Y las ventas realizadas. Esto da la oportunidad de gene-
rar informes de conciliacion de stock, confiables y precisos, capaces

de mostrar cualquier anomalia.

A qué nos referimos con conciliacion de stock?
Basicamente es el resultado entre el stock inicial en los tanques, mas
las descargas de la petrolera, menos las ventas. Esto nos dara el stock

final tedrico, que deberia coincidir (salvo pequenos margenes de error

aceptado) con lo que informa su sistema de telemetria o telemedicion.

Las diferencias que surjan después de este calculo, indican que puede

haber problemas con surtidores descalibrados, posibles fugas en los

tanques, tablas de aforos descalibradas o desvio / faltante de producto.

La precision de la conciliacion de stock en las Estaciones de Servicio
tiene un valor incalculable en momentos donde la crisis del petrdleo
y la inestabilidad de los precios ponen en jaque el futuro de muchas
empresas Yy puestos de trabajo.

Generar informes de conciliacion claros y sencillos, es una de las ventajas
de contar con un sistema de telemedicion con deteccion de fugas y con-

troladores de surtidores, ya que el administrador de la Estacion de Ser-
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vicio puede obtener informacion muy importante para planificar nuevos
pedidos y compararlos con el movimiento financiero,ademas de detec-
tar problemas con el almacenamiento y venta del combustible.

Desde Pump Control SRL, recomendamos esta practica para op-
timizar la rentabilidad de su negocio y poder sortear los vaivenes en
momentos inestables.

Si desea recibir mas informacion sobre nuestro sistema de telemedicion
y nuestro controlador de surtidores, no dude en ponerse en contacto
con nosotros, enviandonos un email a: ventas@pump-control.com o
visitar nuestro sitio web: www.pump-control.com.

Pump Control SRL, recomienda esta practica para optimizar la

rentabilidad de su negocio

SONDA DE
TELEMEDICION

il

CONTROLADOR DE
SURTIDORES
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|
ROLITO, EL HIELO DE LOS ARGENTINOS

Esta nota es presentada por

RO O]

Rolito es la empresa que le

dio el nombre al hielo en

bolsa. Hace mas de 30 anos

que elaboran el mejor hielo, y
su experiencia en produccion y distribucion de hielos los hace lideres
en el mercado.

Esa pasion por el hielo, los lleva a que la calidad de sus productos sea
inigualable, manteniendo la frescura y permitiendo que el sabor de las
bebidas dure mucho mas tiempo.

Los hielos Rolito, son los mas duraderos y estan fabricados con Ila
mejor calidad de agua.

Los invitamos a descubrir su linea de productos.

APTO CONSUMO
Bolsas de hielo de 3,4 y |5 Kilogramos

RO UtC

- Rolito de gran capacidad de enfriamiento para
disfrutar en los mejores momentos.
Elaborado con agua tratada.

ROLIEO

El hiele de (o5 Argerifines

ERSRCHOR HIELO EN BOLSA

Redonhielo S.A. es el mayor productor de hielo Sudamericano,
lider en produccion y distribucion. Esto ha llevado a la empresa
a adquirir tecnologia de ultima generacion en su preocupacion
por mantenerse a la vanguardia y seguir llevando a su mesa el
mejor hielo para los Argentinos.

Este producto fue desarrollado en forma
exclusiva por nuestros técnicos :
especializados en la conservacién y

mantenimiento de nuestra flota de véhiculos —
y su excelente performance ﬂwble calidad al mas alto

nivel internacional esta hoy a su alcance.

Nl-lf-UG*S" Pl“&duri{i;g-—

?1i|"|'|l]'|l e estamos buscando lo niejo para

Ruta Panamericana Km. 25.700 - Don Torcuato - Bs. As. - Tel: 4741-8000
Péron 26875 - Merlo - Bs. As. Tel: 0220 485-2226 al 29

Email: ventas@redonhielo.com.ar

REDONHIELO S.A.

Una empresa Argentina
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Bolsa de Hielo Picado de 18 Kilogramos
Rolito Picado es ideal para cocteleria.

Elaborados con agua tratada.

Bolsa de Hielo en Escamas de 18 Kilogramos
Rolito en escamas para aplicaciones industriales
y relacionadas con alimentos. Es usado sobre
todo en las pescaderias y gracias a su forma pro-
tege mejor el producto, produciendo mejores
resultado y gran facilidad de uso.

Elaborado con agua tratada.

hod

| Barra de Hielo

Bloque de hielo Rolito

Elaborado con agua tratada.

Espacio de Publicidad

USO AUTOMOTOR E INDUSTRIAL
Agua Desmineralizada | Litro

Agua Rolito de uso industrial

Elaborado con agua tratada

Agua Desmineralizada 5 Litros
Agua Rolito de uso industrial

Elaborado con agua tratada.

Bidon de Emergencia 5 Litros

Envase descartable.

e’ |

Para carga de combustible =§
jl
Sme = oes

Contiene aditivos. Anticorrosivos que protegen los

s Agua Destilada Anticorrosiva 5 Litros

metales del medio donde actua evitando la formacion

de sarro. Especial para preparacion de refrigerantes.
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|
IMAGEN Y TECNOLOGIA PARA LAS

ESTACIONES DE SERVICIO WeIXELS,

MPRESA [ SERVI

SIXELS es Imagen, mantenimiento y desarrollo de tecnologia para las
Estaciones de Servicio de todas las banderas, y blancas también.
Trabajamos sobre el panel con leds HD para cada producto, con 5 di-
gitos para carteles simple o doble faz.

La tecnologia avanza a pasos agigantados, y hay que ponerse a tono
con lo que viene. El tema electronica es algo que venimos trabajando
desde hace tiempo; a través de los anos, hemos desarrollado un pro-
ducto para mejorar la comunicacion de los precios del combustible.
En SIXELS hoy, podemos decir que tenemos un producto acorde a la

necesidad del Estacionero.

SIXELS..

Comunicacion visual
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Por eso, como mencionamos anteriormente, estamos presentando e
innovando los carteles de precios de LED hasta cinco digitos con con-
trol remoto.

Facil tanto para el recambio, como para la operacion en si.Y esto se
puede usar en carteles nuevos como también en los ya existentes, ade-
cuando el frente y usando su estructura.

Estos carteles son adaptables a todas las banderas.

Disponemos de ,2,3,4 y 5 productos doble y simple faz.=

No dude en comunicarse con nosotros.
SIXELS S.R.L.
Mensajes por Whatsapp | 1-6660-2764

Escribanos: administracion@sixelsargentina.com
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MAS RENTABILIDAD PARA LA
ESTACION DE SERVICIO

Fuente: MTK Argentina

Esta nota es presentada por

maK

ACCESORIOS

a marca MTK en Argentina
mediante sus representantes e
importadores exclusivos, impulsan
que las Estaciones comercialicen una

amplia gama de productos indicados

para el consumo masivo,como lo son todos los Accesorios de Telefonia
Celular, Cables de Datos, Cargadores de Autos y Pared, Auriculares,
Conversores de FM, Soportes y muchos mas.

La venta de accesorios para telefonia movil, es una oportunidad valiosa
que MTK Argentina, le brinda a las Estaciones de Servicio, para que
acrecienten su facturacion, mientras que suman un servicio mas para
el cliente.

Con el arribo de las nuevas tecnologias en la comunicacion, estos
tipos de articulos, ya son imprescindibles para quien circula por las
calles y rutas, transformando a las Estaciones de Servicio de todo el

Pais, en “El Punto de Venta Ideal’.

| Espacio de Publicidad |

Es asi que MTK, recomienda optar por un negocio de gran rentabilidad,
como un ingreso extra para los Shop, Tiendas de Conveniencia, Mini-
mercados y Playas de Carga, mediante la denominada “Venta de Opor-
tunidad”, fundada en el proyecto llave en mano.

Segun conceptos del gerente de la MTK, Matias Bendayan:“Estamos lle-
gando a las Estaciones de Servicio de toda la Argentina, con muy pocos
requisitos y minima inversion, ofreciéndoles una rentabilidad mensual
promedio de $ 40.000.-“ El acuerdo comercial entre la Estacion de Ser-

vicio y MTK, se basa en la adquisicion de dos opciones de exhibidores:
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Una gran oportunidad de aumentar
la facturacion, de las Estaciones de Servicio
de toda la Argentina, con muy pocos
requisitos y minima inversion, ofreciéndoles
una mae gue interssante rentabilidad mensual,
Amplia gama de productos indicados para
el consumo masivo, como Accesorios de
Telefonia Celular, Cables de Datos,

gadc de Autos y Pared, Auriculares,
s de FM, Soportes y muchos mas.
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PEDI AHORA TU EXHIBIDOR DE ACCESORIOS PARA CELULARES
WWW.MTKARGENTINA.COM.AR

INFOE@MTKARGENTINA.COM.AR
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uno de 1,60 x 0,50 x 0,20 Mts para 150 produc-
tos y otro de 0,50 x 0,20 Mts, para 75 productos.
Con un valor de $ 55.000.- y $ 30.000.- respec-
tivamente, y se estima una facturacion del 140%

sobre el costo.
Cabe destacar que en la propuesta se agrega la
rotacion de productos sin cargo alguno, evitando " p—

el stock de articulos que no se vendan, garantia de 6 meses con cambio

directo por fallas, exhibidor de PVC Impreso sin cargo con la compra
inicial, y todo el asesoramiento general necesario.
Los calculos que MTK nos entrega son que, con un trafico de 100 perso-
nas diarias, se generan entre 4 y 5 ventas de accesorios. Un ticket prome-
dio seria de $ 700, asi que si se estiman 4 ventas diarias, la Estacion de
Servicio, obtendria un ingreso extra de $2800.-
“Fijémonos que el aumento de las ventas mensuales seria de unos $80,000.-
, que le dejarian al punto de venta, o sea a la Estacion de Servicio, una ga-
nancia total de $50,000.-, subraya Matias Bendayan m

Para mas informacion: info@mtkargentina.com.ar

www.mtkargentina.com.ar

EL CRECIMIENTO
DE TU EMPRESA
COMIENZA CON UNA
INVESTIGACION

Conocé en profundidad tu mercado
con nuestras herramientas de
investigacion y analisis.

estrategiaautomotriz.com

social@estrategiautomotriz.com

(O +54 9 112456-3493

ESTRATEGIA

AUTOMOTRIZ
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SURTIGOM TODO PARA LA
ESTACION DE SERVICIO

Esta nota es presentada por

on el paso del tiempo, SURTIGOM, crece y se destaca, superan-
dose dia a dia en calidad y prestacion de servicios, brindando
una extensa diversidad de equipos y repuestos, dirigidos al trasvase y

medicion de combustibles.

Los servicios que se ofrecen, son los indicados para la necesidad de
cada cliente, y su amplia capacidad logistica, experiencia y responsabi-
lidad, avalan a SURTIGOM, con sus especializaciones en:

* Fabricacion de Surtidores para combustible nuevos y repuestos.

| Espacio de Publicidad

* Armado de equipos para trasvase y medicion de combustible.
*Tanques Aéreos y Subterraneos para Combustibles.

* Proteccion catodica e Instalaciones Eléctricas en Estaciones de Ser-
vicio.

* Materiales Antiexplosivos y de Seguridad

* Automatizacion de duchas.

* Asesoramiento técnico para instalacion de plantas de almacenaje.

* Acoples rapidos y especiales.

* Equipos de Aire
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COMNEXIONES GIRATORIAS MANGUERAS PARA AIREY COMBUSTIBLE

PICOS DE DESPACHO A 4 w PRODUCTOS PARA GNC

EQUIPOS DE LUBRICACION A 1 - SURTIDORES

ACOPLESY ACCESORIOS PARA \ FILTROS PARA COMBUSTIBLES

DESCARGA DE CAMIONES ACCESORIOS PARA

MEDIDORES DE AIRE INSTALACION DE TANQUES

TANQUES

ELECTROBOMBAS DE 12 VOLT

CAUDALIMETROS

BOMBAS DE TRASVASE ANTIEXPLOSIVAS
PROTECTORES PARA PICOS
DE DESPACHO

Colombres 1294 Bis - (2000) Rosario - Santa Fe - Tel.: (0341) 451-6905/5674 - Celular: (0341) 15-540-4519
www.surtigom.com.ar / surtigom@surtigom.com.ar
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* Equipos de Medicion

* Lubricacion

Enfocandonos en productos, los mas destacados para nombrar que
SURTIGOM le brinda al mercado, son los siguientes:

- Accesorios para Tanques, Acoples, Calibradores e Infladores,
Carreteles

- Caudalimetros y Medidores de Alto Caudal, Elementos de Control y
Seguridad

- Equipos de Trasvase, Filtros para Combustible, Lubricacion y Engrase
- Mangueras Surtidores y Descarga, Pistolas y Conexiones para Com-
bustible, Repuestos para Surtidores, Repuestos para GNC, etc. =

Mas informacion: www.surtigom.com.ar




40 ESTACION ACTUAL | EMPRESAS

ESTACION ACTUAL | EMPRESAS a

Espacio de Publicidad |

EDIGMA SRL, NUEVA TECNOLOGIA
EN FABRICACION DE REJILLAS

I ndustrias Edigma srl, empresa dedicada a la fabricacion de Rejillas de
Desaglie Pluvial/Perimetral,Tapas Camaras y Trincheras, cumple |5

anos en el mercado, y dentro de los anuncios realizados en torno al

Espacio de Publicidad
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aniversario, se destacan las inversiones a la mejora de la productividad.
El principal anuncio, es la incorporacion de nueva tecnologia. La auto-

matizacion de una parte del proceso productivo, permitira incrementar

®ENVIOS A TODO EL PAIS
#AMPLIO STOCK GALVANIZADO

Tel.: +54 (011) 53657691 info@industriasedigma.com:ar

+54 (011) 15-5701-6296




42 ESTACION ACTUAL | EMPRESAS

ESTACION ACTUAL | EMPRESAS 43

| Espacio de Publicidad |

la produccion, ampliar la disponibilidad de stock para entrega inme-
diata (siempre util ante las urgencias de obra), y mejorar los tiempos
de ejecucion de las obras especiales y de mayor envergadura.

Con un catalogo en continua actualizacion, la empresa busca satisfacer
la demanda de los distintos actores del mercado.

Es por ello, que en el ultimo ano ha incorporado a su catalogo, nuevos
modelos de rejillas cuadradas para transito vehicular pesado. Estos
modelos incluyen los refuerzos anti-traccion que refuerzan las rejillas

para que puedan ser transitadas por vehiculos pesados que ejerzan

| Espacio de Publicidad |

traccion sobre las rejillas. Siempre es importante recordar, que antes
de elegir uno u otro modelo de rejilla perimetral, se debe analizar a
detalle los sentidos de circulacion en los playones, determinando por
donde pueden pasar o no vehiculos pesados, livianos, o peatones, para
de esta manera optimizar la inversion.

Otro punto a evaluar, es sobre la conveniencia de invertir en productos
galvanizados en caliente, tanto rejillas como tapas camaras.

Si bien los productos galvanizados pueden requerir inicialmente una
inversion algo mayor, tienen significativas ventajas. El galvanizado pro-
tege al hierro de la corrosion a largo plazo, evitando posibles roturas
por avance del 6xido.Para contactarse con nosotros pueden enviar un
mail a ventas@industriasedigma.com.ar o llamar al (01 1) 5365-7691.

Nuestra pagina: www.industriasedigma.com.ar

INDUSTRIAS

www.industriasedigma.com.ar
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NOVEDADES
LA PROTECCION TOTAL DE BOTANMOL
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como antichoques, proteccion de paredes, columnas, zocalos, etc..
Son inalterables, no requieren de mantenimiento, y son de simple y

rapida colocacion.

o = Jujuy B52/60 (1824) Lanus Deste
. . , Tel.: 42256-2705/6 - Fax: 4225-2706
omos una empresa con amplia trayectoria en el desarrollo de plas- A - e-mail: botanmoi@botanmol.com
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ticos de tecnologia para Estaciones de Servicio, Estacionamientos,
Industrias, Construccion,Vial, Centros de Exposiciones, Nautica, Hos-
pitales, etc.
Los productos de Botanmol son fabricados con PV.C. Policloruro de

ViniloVirgen y son reconocidos en el mercado Nacional e Internacio-

nal, brindando soluciones especificas a cada necesidad de proteccion, Fg m |
b o T
. .7 .7 ; o i o - Topes
terminacion y decoracion. = Salfers. | de
|.'I'H‘|, E'I_Il‘l_l_ﬂﬂf-‘" _@_ stacionamiento

Nuestros productos estan especificamente destinados a utilizarse Visite nuestrapaginaweb: www.botanmol.com e
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El compromiso con la calidad, entrega y atencion al cliente, son los

tres pilares en los que se sostiene la historia de Botanmol, conside-
rando las nuevas necesidades e innovaciones que pueden aplicarse en
el crecimiento exponencial del mercado actual.

En el compromiso de calidad y atencion al cliente, cumplimos con
nuestra mision:

* Desarrollamos, fabricamos y distribuimos una amplia gama de pro-
ductos de plastico de las mejores tecnologias de proteccion.

* Continuamos con nuestra expansion geografica y liderazgo en el
mercado, manteniendo la excelencia en toda su cadena de valor.

» Satisfacer las necesidades de nuestros clientes a través de Experien-

cia, Servicio y Confianza.m

Para mas informacion botanmol@botanmol.com ///

www.botanmol.com
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MEJORAS EN LAS PLATAFORMAS
DE AONIKEN PARA OPERADORES

Esta nota es presentada por

. " AONIKEN

vanzando hacia las nuevas necesidades, como empresa desarro-
lladora de Calden Oil, el software lider del mercado para Esta-
ciones de Servicio, incorporamos herramientas para gestionar la
empresa desde teléfonos celulares.Ademas, potenciamos nuestras apli-

caciones moviles y su relacion con Calden Oil.

En AONIKEN nos preocupamos constantemente por la actualizacion

de nuestros productos con el objetivo de mantener al dia a nuestros
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C‘ k D E N 0 lL de servicio de ) el pais, durante mas de 25 ainos

clientes. De esta manera, logramos garantizar la calidad necesaria en Actualizaci Mesa de ayuda y manual online

los datos de los clientes para que las decisiones estén basadas en in- Gestion centralizada de varias estaciones e incluso, varias razones sociales.
Cuentas comientes globales o restringidas a ciertas estaciones.
formacion o) recisa. > Margenes de rentabilidad bruta diferentes por estaciones.
Recopilacion de informacion agrupando estaciones.
1 i P 1 SEXTANTE Articulos y precios selectivos por estacion.
Somos lideres en el mercado de las Estaciones de Servicio del pais, de Pty e A i

todas las banderas. Llevamos mas de 1.000 estaciones instaladas y ma- r B L P ST A PSR B W
lerthLames agrocuImics ¢ semlas

(ot o pone. certricacon de depdnin, compTeve©ts § conEgne N

xima seguridad en los numeros brindados por los sistemas, confianza
Acyadodes e chertes, il om0 ulTeos, CeMRStes CaTpos. SeThee

. . ny . . Fagatre de hrads & rrporlaodn de Slon
extrema en la calidad de la informacion y correcto funcionamiento de Aollaaitie skl ks S e
los productos.Ademas, estamos siempre en la vanguardia digital. Mira- =
M g Control de surtidores. g Identificacion de playeros/despachos.
mos lo que el mundo esta haciendo para poder brindarle lo mejor a @) Temedicon de tanques. Buzén electrénico de dinero con contador de blltes,
CALDEN OWL
cada miembro de nuestra comunidad de clientes. T 28 controlautomatico de flotes.  ELRB. Etiquetas de precioseectrénicas e nalimricas
La aplicacion Calden On, incorporo una funcion exclusiva que sirve BISTRO P PREMIOS
GESTIOM DE RESTAURANTES, PARRILLAS ¥ ANENOS .- GESTION DE FIDELIZACION
para el control de inventarios a traves del celular. Mas alla de las ac- ~1l CALDEN CHECK PIT-STOP
. GESTION DE VALES DE CONSUMOS ASOOIADOS A VENTAS PREPAGAS GESTION DE ORDENES DE SERVICIOS PARA LUBRICENTROS, GOMERLAS, LAVADERDS, ETC.

tualizaciones, estuvimos muy enfocados en ampliar y mejorar las for-

L] - -
. ./ Saavedra 39 7° B e +54 (0291) 4500290 B ¥ Gruposoniken
. AONIKEN . i _ .
" BEOOODDA, Bahia Blanca, BA, Argenting = info@grupoaoniken.com.ar o wWWw.grupoaoniken.com
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mas de pagos electronicos: perfeccionamos Mercado Pago, la App de
YPF y Shell Box, que sirven para el pago electronico tanto en surtido-
res como en las tiendas.

Por otro lado, lanzamos al mercado una nueva aplicacion dirigida a dis-
tribuidoras de lubricantes y mayoristas de combustibles. Esta facilita y
moderniza la venta, logrando datos estadisticos, ya que funciona para
levantar pedidos, registrarlos y realizar el seguimiento interno del
mismo.

Como el interes esta puesto en brindar informacion segura a los clien-
tes, de manera eficiente y optimizando gastos, desarrollamos una pla-
taforma grafica, alojada en un servidor de codigo abierto para crear
imagenes que hagan legibles los grandes volumenes de datos numeéri-
cos. Mientras para muchos operadores es impensable gastar en un ser-
vicio de analisis de datos con licencia en dolares, nosotros nos
ocupamos de hacer una alternativa accesible y optima para hacer mas
amigables los numeros importantes de la empresa.

Asimismo, actualizamos cada 45 dias, aproximadamente, nuestras pla-
taformas con mejoras en cuanto a normas de AFIP, novedades en la

facturacion de monotributistas, etc. Esto permite mantener al dia los

| Espacio de Publicidad |

numeros que cualquier lider de una organizacion no puede dejar de
lado. En la industria del software cuando compras un producto y te da
problemas, se cambia, no importa cuanto hayas invertido en eso. Por
eso son tan importantes para nosotros, los procesos de testing al que
sometemos nuestros productos antes de publicarlos. Eso es lo que
nos diferencia y nos posiciona profesionalmente.

En vistas al futuro, estamos realizando un trabajo incipiente relacionado
a la electromovilidad, y proximos a lanzar una nueva version de la apli-
cacion Web para consultas del estado de las cuentas corrientes para
los clientes finales de las Estaciones de Servicio. Esta opera de manera
similar a la interfaz de un home banking y a través de ella se pueden
consultar las facturas y, en breve, descargarlas con codigos de pagos.
También seguimos avanzando en nuevas funciones para Calden QOil que

faciliten el registro de documentos de compra a proveedores.

AONIKEN

www.grupoaoniken.com.ar
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KEFREN para el manejo y transvase
de combustlhles

ACCESORIOS PARA EL. MANEIO Y
TRANSVASE DE COMBUSTIBLES

Kefren ene la solucidn a los problemas que se le presenten. Servigie, calidad, stock permanente, enfrega inmediata, consultas On line:

Sistemas de tanques moviles y fijos para
diesel, lubricantes y AdBlue®. Bombas
para proteccion del medio ambiente.

HMEMHI.!E MEDIDOR PARA PUNTA
o PiCo DF

PIUSI gy &,
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rucorre 51

BOMBA INTELIGENTE SAEDIDOMES DE Fuusd

Mas De 30 Anos

de Expanencm -v;.,n
en las Industri

Mineria y de merrﬂu

‘ﬁ PICDS AUTOMATICOS PARA CAMIDNES MINERDS
KM Tel.: (54-11) S4442-0112 // $622-0857 /2853 // 4462-5003

o s s i B Fax: (b4-11) $622-085T // 4442-0112 » ventaskefronargentinasrl. com.ar

WWW.KEFRENARGENTINA.COM AR
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EREET FLAINL inBULERIES

BOMBAS DE 12/ MVECEC BOMEAS DE 115 /21N VLA BOMBACORRSENTE DIRECTA

Chilavert 1020 (1772) » vila Calina = Pcia. de Be. As. = Rep. Arg.

KEFREN, importa-exporta, fabrica, vende
y distribuye las mejores marcas en el exte-
rior y en la Argentina, en todo lo que tiene

que ver con el trasvase, almacenaje y medi-

cion de combustibles, superando los 30 anos
de prestigio en el pais en el Mercado Petro-
lero, Industrial y Agricola.

Nuestra filosofia es brindar la mejor aten-
cion y asesoria a todos nuestros Clientes en
forma Integral o personalizada, brindando
mas servicios sin costos adicionales.

Los rubros que abarcamos son los
siguientes:

- Accesorios para Camiones Cisternas. - Ac-
cesorios para GNC. - Accesorios para Esta-
ciones de Servicio. - Accesorios para Tanques

- Acoples - Baterias - Bombas - Consolas de
control de fuga. - Federal Procces - Filtros

Indicadores de nivel - Lubricacion - Materia-
les Antiexplosivos - Medidores - Proteccion
Catodica - Swivel and Breakaways - Valvulas

-Visores

CALLCS Padn CANTINDS
CALCOS REFLECTIVOS min CAPRONES

44066 000
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Cowds O slaLelal

ELEMENTOS DE SEGURIDAD PARA ESTACIONES DE SERVICIO

Recuerda la obligatoriedad de usar elementos antiexplosivos para descargar combustibles
wwwikefrenargentina¥comear,

CADDWAS * COLMNAS MAS™CAS

BALOCS CONMTRA MCONVDHE

¥, Siluey

==
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Fnlnine: (54-11) 44420112 - $822-9857 2053 - m}ﬂﬂthfm com ar
infodthedrananiing ot dre ¢ Asfreasagenfiom @ apeedy. cormtar ¢ cpasaacgue Bhotmall com
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NIERI CUBRE TODAS LAS MARCAS
Y MODELOS DE SURTIDOR

antenemos, instalamos, reparamos y vendemos surtidores nue-
vos y reacondicionados.
Nuestro crecimiento a través de los anos nos llevo a asistir a las prin-
cipales petroleras del pais: YPF AXION, PUMA, DAPSA entre otras,
proporcionandoles en forma directa todo tipo de soluciones.
A nivel Pais, la necesidad de servicios se va incrementando en forma
exponencial, gestando asi una ampliacion de nuestros servicios, abar-
cando especialidades tales como: Eléctrica-electronica, Tecnologica,

Imagen, Sistemas, Telemedicion, etc.

| Espacio de Publicidad |

De todo esto se desprende que actualmente nos encontramos en con-
diciones de asegurar un nivel de servicio diferencial y de excelencia,
cubriendo todas las marcas y modelos de surtidor con las que cuente

cada Estacion de Servicio.

Las instalaciones de NIERI Surtidores, se encuentran equipadas con
las herramientas y equipos imprescindibles para la reparacion, alista-
miento, prueba y mantenimiento tanto electrénico como mecanico

del surtidor de combustible.

J.P.Angulo 1471-Dock Sud (1871)-Bs.As.-Argentina TEL: (54-11)4 201.1056/9214
www.nisurt.com.ar
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También disponemos de equipos para el pintado de paneles y
contamos con un amplio stock de materiales para efectuar el recambio
de los mismos.

Periodicamente realizamos cursos de capacitacion teorico-practico, ya

sea para nuestro personal, como asi también para los distintos sub-

contratistas del pais incluyendo al personal de nuestros clientes.

La totalidad de los técnicos, se encuentran capacitados tanto en elec-
tronica como hidraulica con actualizaciones permanentes brindadas
en nuestra sala de capacitacion y conferencias, donde ademas conta-
mos con un banco de pruebas de surtidores.

Nuestra dotacion cuenta con auditorias operativas que mediante con-

troles sistematicos y al azar chequea el servicio brindado por nuestro

| Espacio de Publicidad |

personal y nuestros subcontratados, para garantizar el cumplimiento
de nuestros elevados estandares de calidad.

Nuestra asistencia es personalizada, lo que nos permite mantener la
excelencia en todos los aspectos y servicios.

NIERI cubre todas las marcas y modelos de surtidor

Cabe destacar que NIERI Surtidores, es la primera empresa certificada,
segun normas ISO 9001 (Desde 2002 hasta la fecha), en el rubro de

Mantenimiento, Reparacion e Instalacion de Surtidores.m

Formamos parte del Petroleum Equipment Institute (2002), SICLAR
(2010) y Metrologia Legal, bajo el Nro. De Inscripcion 5008.

Mensajes a: info@nisurt.com.ar
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LLEGA A ARGENTINA SHELL
RECHARGE e

Fuente: Raizen Argentina

")

Es la marca global de Shell para soluciones de electro-

movilidad.

Siguiendo la tendencia global de diversificacion de fuentes de energia,
Raizen Argentina, licenciataria de Shell, presento el primer Surtidor
Shell Recharge en el pais, compuesto por un cargador con una potencia
de 50 kWV, cuenta con tecnologia Siemens y puede abastecer a dos

autos al mismo tiempo.

| Espacio de Publicidad |

El nuevo surtidor se encuentra en Servicentro Remeros, una estacion
de servicio de la marca ubicada en Nordelta, provincia de Buenos Aires,
que este ano fue distinguida por Shell a nivel global por le excelencia
de gestion en Seguridad, Salud y Medio Ambiente.

“La industria de la energia y la movilidad se encuentra en un momento
de profunda transformacion en todo el mundo. En el Grupo Raizen
nos proponemos ser protagonistas de la transicion energeética, traba-
jando cada dia para una matriz mas limpia y sustentable. Con la insta-
lacion de este primer surtidor Shell Recharge, estamos dando un paso
importante para la ampliacion de nuestra oferta y trayendo a Argentina
esta nueva tecnologia, probada ya en el mundo entero para ofrecer a

nuestros clientes nuevas experiencias”, senalo Teofilo Lacroze, CEO

de Raizen Argentina.
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Por su parte,Andrés Cavallari, director de Retail de la empresa agrego:
“Shell Recharge llega para ampliar nuestra oferta y acompanar a nuestros
clientes en la busqueda de la solucion de movilidad que mejor satisfaga sus
necesidades. Shell es una de las marcas mds reconocidas del mundo y la
mads global en su rubro.Y en ese sentido contamos con el privilegio de poder
traer a Argentina un producto ya disponible a escala global, probado y adap-
table a las necesidades de cada mercado”.

Shell Recharge esta actualmente presente en 33 paises y tiene un plan

de crecimiento que apunta a contar con 500.000 cargadores funcio-

nando para 2025, acompanando la expansion de la electromovilidad.

| Espacio de Publicidad |

AXION-RODOPETROL-ENFOCADOS EN
PRESTAR UN SERYIGIO_ DIFERENCIAL

prese i

EETAClnﬂ

"ACTUAL ~+*
-
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Hoy nos encontramos en la Estacion Axion-Rodopetrol de Bahia
Blanca, Prov. de Bs.As., y tenemos el gran placer de ser recibidos por

su titular Marcelo Alonso.

EA.- Marcelo, hagamos una breve resena sobre la Esta-
cion de Servicio y los servicios que brindan

MA.- Axion-Rodopetrol SA, es una Estacion de Servicio moderna y
diferente a todas las de la ciudad y de las mas lindas a nivel Pais. Ubi-

cada en la zona comercial mas pujante y creciente de Bahia Blanca,Av.
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Leandro N.Alem 1090 esquina Peru, a metros de la Universidad Na-
cional del Sur y El Parque de Mayo.

Contamos con los mejores productos del mercado en combustibles,
siendo la vedette la linea Quamtium el combustible premium de Axion
y sus Diesel X10 con menos de |0 partes por millon de azufre contra
los 500PPM del resto de las petroleras y lubricantes Castrol.

Un Spot (hombre de la cafeteria y el retail) moderno, comodo y espa-
cioso, cuenta con una buena conexion Wi-Fi para poder estudiar, tra-
bajar, hacer una pausa o simplemente pasar un buen momento, solo o
acompanado.

Excelentes productos en cafeteria, pasteleria y un variado menu de

| Espacio de Publicidad |

comidas que va desde un sandwich, hamburguesa, papas, ensaladas a
platos elaborados, por ejemplo, Risotto, Lasagna, Suprema a la mostaza
y otros.

Funciona desde junio del 2021, luego de adquirir la propiedad en el
ano 2019 que pertenecio durante muchos anos a las petroleras, antes
ESSO, ahora Pan American Energy (Axion Energy) y de trabajar ardua-
mente, con una pandemia mundial de por medio. Se demolio e hizo
todo a nuevo, desde lo que va metros bajo tierra, hasta el ultimo tor-
nillo del techo, cambiando la antigua disposicion y haciendo la estacion

mas moderna y comoda.

La empresa Rodopetrol SA es de la familia de la ya conocida y
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experimentada en el rubro, Rodovia SA, que cuenta con sus oficinas

en la Ruta Nac. 3 Km. 696,5 paraje “El Cholo” donde se encuentra la
Estacion de Servicio y un Agro-Service de la red Axion-Agro, de las

cuales yo soy su Presidente.

EA.- ;Cual seria el valor agregado con el que
cuenta tu Estacion de Servicio?

MA.- Nos enfocamos en prestar un servicio diferencial, mas alto al
de cualquier Estacion de Servicio en Cafeteria y Food, teniendo en
cuenta la lograda imagen edilicia y el producto que ofrece la marca,
hemos decidido elevar los estandares de servicio y calidad en los pro-

ductos del Spot, donde podés almorzar/cenar, degustar algo de la va-

| Espacio de Publicidad |

riedad en cafeteria y bebidas, como licuados, exprimidos, la riquisima
pasteleria o comprar cualquier producto de kiosco y/o almacén las

24hs. los 365 dias del ano, con la mejor atencion.

EA.- ;Como se comporta el cliente actual?

MA.- La exigencia del cliente en la actualidad, pide celeridad en la
atencion, variedad en las formas de pago, calidad y variedad en los
productos y en esta época donde todo es tan impersonal por la era

de la comunicacion, donde las redes sociales y la lejania con las

LIDER EN ARBASTECIMIENTO A ESTACIONES DE SERVICIO

= 88 anos dedicados a la Logistica y Distribucion.
. 20 anos atendiendo a Estaciones de Servicio.
< 1.500 Estaciones de Servicio abastecidas semanalmente.

® Compra centralizada de todos los productos que la tienda necesita.
# Distribucion nacional con Flota Propia y Expresos Lideres.
#® Atencion personalizada y Ejecutivos de Cuenta dedicados.

Gracias por la conflanza que nos dan dia a dia

§ @Potigian @ @Potigianok www.potigian.com.ar
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personas fisicas es tan normal, valoran la atencion personal, el

humor y la empatia.

EA.- ;Qué opinion les merece la forma en la cual se debe
vender un producto o servicio?

MA.- Hoy el marketing y la preparacion de las empresas para ven-
der productos y servicios esta muy avanzada.Acercan a sus emple-
ados o vendedores todas las herramientas posibles para lograr
objetivos. Eso genera que la competencia sea tremendamente dina-
mica, como también exige innovacion en la parte tecnologica y de

comunicacion.

| Espacio de Publicidad |

EA.- ;Algun nuevo proyecto que tienen pensado a fu-
turo?

MA.- Nos encontramos proximos a inaugurar una Estacion Shell
nueva que ocupa media manzana, y que cuenta con 5 islas de com-

bustibles liquidos y 2 islas de Gnc.

EA.- ;Como se mantiene a los trabajadores conformes
y a gusto?

MA.- Mantener a los trabajadores conformes y a gusto es una ardua

tarea, porque no solo va en el

monto que recibe por la realiza-

'-Piﬂg_
LLEGO

cion del trabajo, que se ve cada

vez mas afectado por la inestabi- A ARGENTINA
lidad del pais, sino que en anos G%ﬂ"&gg&%”
donde la cultura del trabajo ha R £ =

N , -l-h'
decaido y los intereses individua- (g e
les van por encima de las necesi- | M Sl

dades de las empresas. Obliga a

preparar y capacitar a los mandos
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medios para estar atentos a las dificultades que les puedan presentar
los empleados en la normal atencion de sus tareas. Es necesaria y obli-
gatoria, también, capacitaciones grupales, individuales y charlas perso-
nales con cada uno de los empleados, para apuntalar e informar las
exigencias de la empresa y adelantarse a posibles problemas, y cono-
cer/saber a cerca de la persona. Hay que lograr un vinculo cercano
con el empleado, pero sin perder la autoridad y la objetividad, es fun-

damental para eso y muy necesaria, una fluida comunicacion.

EA.- Marcelo, un gusto haber podido mantener esta
charla con vos, felicitaciones por este bello y agradable
establecimiento, y por la gran Rodovia, a la que
visitaremos proximamente.

Muchas gracias por tu tiempo, y nos vemos para la apertura de la pro-

xima Estacion.

| Espacio de Publicidad

Novedades de Puma Energy

PUNVIA ENERGY ,\HJ“" ANAUNNDVAGION
VRN EN RN ESUS ST R UN ESEAUN
MAS B2UZRIBIUS 7 APZTUHAS

Fuente: Puma Energy

En este ano la empresa lider en el mercado global de energia des-

arrollé e implementd una robusta estrategia con distintas inicia-
tivas comerciales que hacen que su propuesta de valor sea mas
atractiva para los clientes y, a su vez, impulsan el crecimiento y la in-
novacion en sus estaciones de servicio en la Argentina.
Una de estas iniciativas es la puesta en marcha de las tiendas de con-
veniencia de la cadena regional SUPER 7, la cual se enmarca en la bus-

queda de mayor modernizacion a partir de un concepto versatil, con
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un plan para que estos locales estén presentes en mas de 60 puntos

del pais antes de fin de ano. Gracias a la llegada de la franquicia cada
cliente puede disfrutar de una gran variedad de productos, promocio-
nes especiales en categorias de café, comidas rapidas, bebidas y
snacks. En los distintos formatos SUPER 7 brinda servicios para todas
las necesidades: a través de READY2GO se pueden adquirir productos
de conveniencia tradicional y comida para llevar, MEAL BREAK tiene
una amplia variedad de comidas y bebidas y EXTENDED
COFEE ofrece comidas preparadas y café. También dispone de un sur-
tido KIOSKO que atiende necesidades de los clientes en un

formato express.

| Espacio de Publicidad |

Las primeras SUPER 7 se abrieron en las estaciones de servicio de
Pilar, Moron, Don Torcuato, Martinez, San Justo, Quilmes, Chascomus
y Quequén. Le siguieron las aperturas de Santo Tomée, Guernica, Cha-
jari, Bahia Blanca, Bariloche, Mar del Plata, Carlos Paz, La Horqueta y
Nordelta. Y proximamente se estaran inaugurando nuevas tiendas,
entre otros, en Rosario, Ramallo, Tandil, San Pedro,Venado Tuerto, Gra-
nadero Baigorria, Merlo,Villa Maria, Necochea, San Juan, Canuelas, Santa
Rosa, etc.

Como servicios extra, se destaca que las SUPER 7 de Chascomus y La
Horqueta ofrecen una gama de productos premium de Dean &
Dennys y en Nordelta se puede encontrar un punto de venta de la
prestigiosa Valenti. En otras estaciones los clientes pueden encontrar
reconocidas cadenas globales como Burger King y Starbucks. Se espera
que mas de 25 estaciones de servicio puedan tener sus SUPER 7 entre
fines de este ano y principios de 2023.

A su vez, con la instalacion de la nueva app PUMA PRIS cada visitante
puede sumar puntos para canjear por descuentos en combustibles.
Este programa de beneficios permite obtener un voucher de bien-

venida para ser usado a partir de la segunda carga y un 5% de des-
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cuento todos los dias en naftas e ion diésel.

Por otra parte, en busqueda de eficiencia energética y de tener ope-
raciones mas responsables con el medio ambiente, la empresa trabaja
en el desarrollo de proyectos sostenibles y esta instalando paneles so-
lares en varias de las estaciones de servicio con el fin de optimizar al
maximo su consumo energético.

Finalmente, para brindar experiencias unicas a sus clientes, Puma
Energy cuenta con su equipo en el TC/TC2000 y también patrocina a
tres pilotos sudamericanos en su participacion en el Rally Dakar 2023,
uno de los circuitos mas desafiantes del mundo.

De esta forma, la compania gestiona un ano con muchas propuestas

para sus operadores Yy clientes, con un espiritu de innovacion cons-

tante, mayores beneficios y la alta calidad que caracteriza a la marca.
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CARGA TECNOLOGIA: LA NUEVA
PROMO DE AXION ENERGY

Fuente: Axion energ
— | '
— e

Esta nota es presentada por
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n el marco de su décimo aniversario, la marca lider en combusti-
bles, Axion energy lanza una nueva promocion junto a Samsung
Electronics que premiara a sus clientes con sorpresas instantaneas.
Con el fin de resaltar la innovacion y tecnologia presente en el com-
bustible premium Quantium, los usuarios podran acceder a premios
imperdibles de Samsung con la carga de combustible en las estaciones

de servicio Axion energy. De esta manera, la compania continua
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brindando diferentes propuestas de valor, mucho mas disruptivas y re-
novadas, con el objetivo de enriquecer la experiencia de todos sus
consumidores. Hasta el 10 de noviembre, todos los usuarios que car-
guen combustible Quantium o Quantium Diesel X10 en las estaciones
de servicio Axion energy adheridas a la promo, tendran la posibilidad
de ganar increibles premios de Samsung como SmartTVs Series 5 LED
Full HD de 43 , distintos modelos de smartphones Samsung Galaxy,
auriculares Galaxy Buds2 y smartbands Galaxy FIT2.

“Esta alianza nace a raiz de haber escuchado a las necesidades y prefe-
rencias de nuestros usuarios. Descubrimos que mds alla de descuentos dia-
rios en combustible que hay en nuestras estaciones de servicio, la gente
busca recompensas por su fidelidad. Creemos que el mayor reconocimiento

para quienes eligen calidad e innovacion en sus motores al cargar Quantium,

| Espacio de Publicidad |

es ofrecerles un obsequio con el mismo nivel de tecnologia que fluye en sus
motores”, expreso Cecilia Panetta, gerente ejecutiva de Marketing de
Axion energy.

Por su parte, Stella Barrandeguy, CMO de Samsung Electronics mani-
festd: “Desde Samsung ofrecemos distintas maneras para que los con-
sumidores puedan acercarse a nuestros productos, es por ello que nos
sumamos a Axion energy a través de esta promocion.y

El combustible Quantium esta disenado por expertos para rendir mas ki-
|l6bmetros por litro ya que contiene un paquete de aditivos con rendi-
miento altamente probado en control y remocion de depositos.Ademas,
en solo dos tanques, garantiza la limpieza del motor al 100% ya que alcanza
los depositos que se forman en las valvulas, inyectores y camara de com-
bustion. Las condiciones para participar son muy simples: con sélo cargar
combustible Quantium o Quantium Diesel X 10, los usuariosrecibiran un
cupon con un codigo para completar en la web www.cargatecnologia.com,
al instante sabran si ganaron y podran llevarse en el momento uno de los
grandes premios que entrega la nueva promo de Axion energy.

La promocion estara vigente desde el 26 de septiembre de 2022 hasta

el 10 de noviembre inclusive.
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VISTA Y TRAFIGURA EXTIENDEN
ALIANZA ESTRATEGIGA

—

-

=
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Es para el desarrollo de Vaca Muerta

Vista y Trafigura firmaron un nuevo acuerdo de inversion conjunta por
|50 millones de dolares para el desarrollo de tres pads nuevos en el
bloque Bajada del Palo Oeste, enVaca Muerta.

Ambas empresas extendieron asi su vinculo estratégico, el cual inicio
a mediados de 2021, con una inversion de 350 millones de dolares, y
permitio el ingreso a Vaca Muerta de Trafigura, una de las principales
companias de comercializacion a nivel internacional, junto a Vista. A
partir de este primer entendimiento, se ejecutaron,a la fecha, seis pads

en Bajada del Palo Oeste y resta poner en produccion un pad mas.

| Espacio de Publicidad |

Para este segundo acuerdo, Trafigura invertira alrededor de 58 millones
de dolares, de los cuales 20 millones de ddlares son en concepto de
precio de compra del 25 por ciento de participacion de los pozos ob-
jeto del acuerdo, y la diferencia es la contribucion del 25 por ciento
de las inversiones para el desarrollo de estos.

Vista aportara el 75 por ciento de las inversiones y mantendra los de-
rechos sobre el 75 por ciento de la produccion de hidrocarburos.Ade-

mas, mantendra la operacion del bloque y el 100 por ciento de

titularidad de la concesion Bajada del Palo Oeste.




18 ESTACION ACTUAL | EMPRESAS ESTACION ACTUAL | EMPRESAS 79

Espacio de Publicidad | Espacio de Publicidad |

durante el segundo semestre del mismo ano, a un precio que sera
acordado entre las partes.
Bajada del Palo Oeste es el desarrollo de shale oil mas importante de

Vista en Vaca Muerta. El desarrollo masivo del bloque comenzo en la

segunda mitad de 2018 y hoy cuenta con 5| pozos en produccion. Las

reservas probadas ascendian a 155.0 millones de barriles equivalentes

de petroleo al 31 de diciembre de 2021, y la produccion fue 29,729
barriles de petroleo equivalente por dia durante el segundo trimestre

de 2022.

Este acuerdo de inversion esta en linea con los objetivos del plan es- PARA EL MANEIJOD Y
tratégico 2022-2026 de Vista: continuar invirtiendo en Vaca Muerta, y inAaNov D E l: Il “ B U ST l B ll E S
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en particular en proyectos de infraestructura troncal, para generar cre-
cimiento rentable impulsado por el mercado de exportaciones y re-
ducir la deuda bruta para preservar un balance sdlido, y distribuir

capital a los accionistas mediante recompra de acciones o dividendos.

Adicionalmente, las firmas ampliaron, por |12 meses, un acuerdo de

[ Zid 4 ‘E.E.I PIUSI ﬁ

u.mm.u PARA FUNTE W.TH'I-I.-I

compraventa de petroleo crudo, mediante el cual Vista le vendera a

2 R

ﬁ Chilavert 1020 (1772 = Villa Celina = Pcia. de Bs. As. = Rep. Arg.
/W’M Tal.: 54-11) 4442-0112 // 4622-9857/2853 // 4462-5003 = Fax: (34-11) 4622-9857 // 4442-0112

kefrenargentinasri@speedy.com.ar * kefren@neotizen.com.ar

mer semestre de 2023 y 345.000 barriles de petroleo crudo mensuales R www.kefrenargentine.com.ar

Trafigura 380.000 barriles de petroleo crudo mensuales durante el pri-
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EL MANTENIMIENTO DE ESTACIONES DE

Esta nota esta presentada por:
SERVICIO DE INSMETAN "z

En INSMETAN S.R.L. nos encargamos del Servicio Mecanico de Surti-

INSMETAN 5.RL

INSMETAN 5R1

dores, mantenimiento de Estaciones de Servicio, Obras Civiles, Trans-

Contamos con una gran variedad

porte, Industria y Agro. |
de stock para la provision de ma- ¢ Lopezy Planes 5457 V. Bonich
= Tel 4767-2798/4738-6198

teriales, como ser Manguel"as, * Inst_ y desinstalacion de

lanques y surtidores

* Limpieza, plastificado y

PiCOS, RepueStOS, FiltrOS, etc., Y cegado de tanques

* Prueba hidraulica y de

. .. . . hermeticidad
realizamos reacondicionamiento I * Calibracion y reparacion
de tanques y surtidores

. . . - e “Inst de rejilla perimetral
de SUI’tIdOf'eS y servicio de man- A y camara decantadora
1 * Inst. de todo tipo de
caneria

Wo-n-CcIammn

tenimiento mensual o espora-
dico.
A su vez nos especializamos en la

Instalacion de Tanques de Com-

INSMETAN SR
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bustible, Cegado, Limpieza,Arenado y Plastificado de los mismos. Tam-
bién realizamos Retiro de Tanques, Instalacion de Canerias, Alquiler y
Venta de Equipos Moss, entre otros trabajos relacionados.
Auditorias, Estudios de Suelo, Calibraciones, Puesta a Tierra, Proteccion
Catodica y Pruebas Hidraulicas son otras de las tareas que comple-
mentan nuestra labor diaria.

La empresa se destaca por su cordial atencion, eficiencia y rapidez, desde
la confeccion de presupuestos hasta la realizacion de los trabajos.
Contamos con personal constantemente capacitado para resolver
cada una de las solicitudes de nuestros clientes. Hemos trabajado con
grandes marcas de nuestro pais.

Somos una empresa lider en el mercado. Contamos con los mejores

precios y la mejor atencion.m

INSMETAN 501
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NOVEDADES DE ILUMINACION
BUENOS AIRES

on el objetivo de transformarse en la empresa proveedora de
sistemas luminicos numero uno de la Argentina, lluminacion
Buenos Aires nacio en el ano 1987.
Treinta y cuatro anos de trayectoria, afrontando desafios, fuimos guia-
dos por las necesidades y exigencias de nuestros clientes, y por los

avances tecnologicos en luminotecnia, para especializarnos en la inno-
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vacion como método de concebir la actividad.

El siglo XXI nos presento un nuevo desafio que no demoramos en
afrontar con espiritu e inmediatamente. La tecnologia LED implicé una
revolucion en la concepcion de los sistemas luminicos, imponiendo
nuevas formas de iluminar, redefiniendo principios de diseno, incre-
mentando las exigencias de fabricacion y haciendo hincapié en el im-
pacto ambiental de nuestras acciones.

Fue asi que ya llevamos | | anos, siendo la primera empresa de la region
en implementar la iluminacion LED, fijandonos una nueva meta: generar

los sistemas luminicos mas eficientes del mercado.

En lluminacion Buenos Aires nos encargamos de analizar problematicas

Ahorro que producen los LEDs comparados con lam

Merg uno ' Led . Ahorro energético
Halogenado con Led

440w 366%

iluminacion buenos aires

Centro industrial Florida Oeste - Roca 4250, Florida Oeste
Tel/fax +54 (11) 4709-2420/ 4838-0720 - www.iba.com.ar

rio Halogenado

R

Ahorro en
mantenimiento del Led

600%
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luminicas de manera integral, de las Estaciones de Servicio, asesoran-

dolos para que los resultados sean los mas eficientes.

Lo que una Estacion de Servicio necesite como sistema luminico, aqui

lo va a encontrar:

EMBUTIDOS

EXTERIORES

APLICADOS

COLGANTES
Todas las luminarias que hemos desarrollado, poseen caracteristicas
destacables que las potencian y posicionan por sobre cualquier otro
artefacto de su clase, partiendo por el diseno, pasando por la eficiencia
energética y concluyendo en la calidad luminica.

Para mas informacion: www.iba.com.ar

INSTRUCTIVO VERISYM: DETECCION DE
ADULTERACIONES EN COMBUSTIBLES

Esta nota esta presentada por:

VERISYM

Segun el Decreto PEN 1129/2001
Con el objeto de detectar Adulteraciones en los combustibles en la

Republica Argentina, AFIP homologd los marcadores y reagentes

E‘-’..E.‘:! ADIOS AL...."ME QUEDE SIN NAFTA'
Presentamos nuetros bidones especiales para transportar combustible.

Homologados por Mormas de Seguridad Internacionales, de 20,10 y 5 litros.
$on metilicos con pintura de proteccion interior y vienen con o
sin boquilla flexible. Ideales para ofrecer como reserva en su Estacion de Servicio.

CORAY 54 ABGENTIRY

Billil.nnhurﬂ 1833 - P. 2 - Buanos Alires {cuzﬁu Arg-ntln- Telefax: (54-11) 4442-0112 - 4622-9857/2853
(0 kefren @ netizen.com.ar |l cpassacqua @ hotmail.com

www.Kefrenargentina.com.ar

: (011) 4828-4000 - Fax: 1) 482
E-mlil “info@verisym.com.ar - www.verisym. num ar
WWW.Varisym.com.ar
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VERISYM, que se deben utilizar: los sujetos pasivos del impuesto y los
titulares de estaciones de servicio, bocas de expendio, los distribuido-
res, fraccionadores y revendedores de combustibles liquidos - Se de-
beran practicar ensayos, en forma individual y separada por cada
recepcion de combustible liquido.

A este efecto, estas son las instrucciones de uso y compra de los kits
homologados y que son:

|. Kit VERISYM SLV: para detectar las adulteraciones con hidrocarburos
exentos, por su destino industrial. Uso en NAFTAS.

2. KitVERISYM PAT: para detectar combustibles exentos por su destino

geografico. Uso en NAFTAS y GASOIL.

Los productos VERISYM han sido re-homologados por la Resolucion

General No.4234/2018 de la AFIP y estan disponibles en CORAS S.A.

Argentina, como asi también el asesoramiento técnico correspon-

diente.m

CONDICIONES BASICAS DE PROTECCION
PARA INSTALACIONES ELECTRICAS EN
ESTACIONES DE SERVICIO

Fuente: CAMBRE

Esta nota es presentada por

l ' na definida area alrededor del surtidor de Nafta es clasificada

como area de riesgo de explosion. Esta zona es definida como
un cono con una base cilindrica centrada alrededor del eje del sur-
tidor.
La altura de esta zona en el eje del surtidor, es como minimo 0,8 m,

con un radio de 5 m y una altura en el perimetro de la circunferencia

de 0,25 m.
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Si el kiosco de atencion al publico que se provee de combustible o
cualquier otro ambiente son parte o un total dentro de la zona deli-
mitada por el cono, entonces estos ambientes se clasifican como area

de riesgo de explosion. (ver figura )

C = Surtidor
Tabws Futs inkey Bomibeo Casa
)
Lactho erdgerain i veriliara aFCeTe
o Cono e For de pelgro
2 men O Rm
6l M { -_"‘—-——-_rl-:_ "
‘| o) 3 acanrin - - : .|
A |8 c o €
S SO0
FIGURA 1 Elevacion

| ) El tendido de la Instalacion Eléctrica en dicha zona debe considerar:
Cajas de empalmes. - Cables de conexion en la caja.

Interruptores. - Motores.

Luminarias, etc.

Que deben ser apropiados para gases inflamables 6 vapores (G3) vy si

ellos estan dentro de cajas a prueba de explosion, cumplir con la clase I.

Il ) Las luminarias instaladas fuera de la zona de riesgo de explosion
deben ser a prueba de salpicaduras 1P44.

lll ) Los cables seran con cubierta de malla metalica y esta conectada
al conductor de proteccion (verde-amarillo) en el comienzo o final del
cable cables sin cubierta de malla metalica solamente pueden usarse
cuando cumplen absolutamente con ser a prueba de combustibles.
Cuando los cables pasan a través de las Fundaciones del surtidor o si
se tienden en canales estos deben rellenarse con arena y sellados en
ambos extremos para prevenir el derrame de la fuga del combustible.

Solamente conductores a

prueba de petrdéleo en las

ol | I
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V') Cada bomba del surtidor
tiene su propio circuito para

potencia e iluminacion. Nin-

guna otra instalacion eléctrica,
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FIGURA2 [~ o la iluminacion e incluyendo el conductor de proteccion (verde-amari-
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por ej: iluminacion exterior o del kiosco u otras debe conectarse a

aquellos circuitos del surtidor. (ver figura 2)

Un solo cable, con multiples conductores debe ser utilizado para la

linea de abastecimiento al surtidor, tanto para los motores como para

J_‘F"_ - 'S - -

V') La interrupcion de la corriente, ya de interruptores como de dis-
positivos de proteccion de sobre carga, se alojara en tableros de dis-
tribucion los cuales sean facilmente accesibles exteriormente a la zona
de riego de explosion. Deben estar claramente senalizados con iden-
tificaciones durables, los circuitos que protegen y alimentan a la bomba

de los surtidores.

VI') Los motores deben ser protegidos contra excesivo calentamiento,
se recomiendan que incorporen protecciones térmicas por sobrecarga.
Todos los equipos dentro de la zona de riesgo debe cumplir con las

exigencias de proteccidn contra explosion.

VIl') Un interruptor principal debe ser instalado exteriormente a la
zona de riesgo, capaz de interrumpir la Instalacion Eléctrica completa

en el evento de un peligro.

VIII') Protecciones adicionales contra contactos indirectos deben ser

implementados, los cuales dependeran del sistema de alimentacion,
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pero con sistema de neutro de estrella a tierra y colocando todas las
masas al conductor de proteccidn, que se conecta con un sistema de
puesta a tierra no superior a 5 ohm. La utilizacion de un interruptor
diferencial no superior a 500 mA. Permite una adecuada proteccion

contra contactos indirectos y riesgos de incendios.

IX') Se debe facilitar la medicion de la resistencia de aislacion a tierra,
y ello es posible desconectando el conductor neutro en el tablero de

distribucion.Ambos conductores, el neutro y el de proteccion (verde-

amarillo) en cada circuito debe ser claramente indicados.

EL TURISMO BONAERENSE EN LAS
ESTACIONES DE SERVICIO

Fuente: FEC — Federacidn Entidades de Combustibles
| ESTACION

VI S VIOl
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esde la Federacion de Entidades de Combustibles esperan reu-
nirse en pocos dias con el Ministro de la Produccion del Go-
bierno de Axel Kicillof para obrar como canal de difusion e
informacion.
Basados en la distribucion logistica que poseen los establecimientos de
carga de combustibles distribuidos por todo el territorio de la provincia
de Buenos Aires y con vistas a la llegada de la temporada de verano
2022/23, desde FEC se contactaron con el ministro Augusto Costa.
A través de una carta, expresaron al titular de la cartera de Produccion,

Ciencia e Innovacion, la propuesta de obrar como canal de difusion e
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informacion turistica de las diferentes iniciativas desplegadas por la Se-
cretaria de Turismo de PBA.

La misiva firmada por el presidente de la entidad empresarial Jorge
Garcia Enriquez y el secretario Gustavo Ortiz, plantean a Costa la po-
sibilidad de fortalecer la comunicacion de las actividades, centros y
atracciones para las vacaciones de este verano.

La institucion posee experiencia en colaboracion mutua con las auto-
ridades provinciales, valorando la amplia red de aprovisionamiento mi-
norista de combustibles en la campana de prevencion del uso del casco
a los conductores de motocicletas, entre otras iniciativas.

Los dirigentes senalaron que “fortalecer los lazos con las dreas productivas

del Estado y colaborar con el impulso del movimiento turistico, constituye para

el estacionero en general, un fortalecimiento de los lazos con la comunidad, como
asi también un valor agregado a la rutina del expendio de combustibles’.
Agregaron ademas, que se integra al sector en un circulo virtuoso que
redunda en mejores posibilidades de interaccion econémica con los
consumidores y los demas comercios de la region.

“La cooperacion de los expendedores de cualquier bandera y de los colegas
blancos en orden a establecer un canal de comunicacion activo en la red de
Estaciones de Servicio, podra redundar en beneficio de las politicas publicas

de promocion de las actividades turisticas y de esparcimiento”, senalaron

desde FEC.

+ Ahorra en transporte de caudales

+ Posibilidad de compensacion

m + Genera ingresos por cada transaccion
| i (| 1

IESTAMOS INSTALANDO!

Sin costo de entrada ni de mantenimiento

) +

iConsulta por nuestros modelos de negocia!
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YPF EN LA JOHNS HOPKINS UNIVERSITY

Esta nota es presentada por
ESTACION
ACTUAL -+

i

Fuente: YPF
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El presidente de YPF, Pablo Gonzalez, participd en una jornada de tra-
bajo con profesores de diversas areas de ciencias relacionadas con la
industria energética de la Universidad Johns Hopkins.

Esta universidad fue fundada en 1876 en Baltimore, Estados Unidos y
esta considerada una de las instituciones académicas y de investigacion
mas importantes en el mundo. Segun U.S. News & World Report en el
ano 2022 ocupa el noveno lugar a nivel mundial y hace 30 anos que es
lider en gastos anuales de investigacion en Estados Unidos. De gran
prestigio internacional, es uno de los catorce miembros fundadores
de la Asociacion de Universidades Estadounidenses (AAU). Ademas,
de su sede en Baltimore, tiene un campus de posgrado en VWashington,

y se extendio a Italia y China.

La jornada estuvo organizada por el Johns Hopkins Technology Ventu-
res (JHTV), uno de los centros de innovacion tecnologica mas rele-
vantes de los Estados Unidos. El presidente de YPF estuvo acompanado
por el embajador de Argentina ante la O.E.A, Carlos Raimundi y el pre-
sidente de Metrogas, Osvaldo Barcelona. Fue recibido por Seth Zonies,
el director de desarrollo de negocios del JHTYV, Jim Aumiller, decano
asociado senior de Iniciativas Estratégicas, Hedy Alavi, decano asistente
de Programas Internacionales y un grupo profesores de la universidad
que se mostraron interesados en el desarrollo y el potencial energé-
tico que tiene el pais, fundamentalmente en relacidon con las energias
renovables, como las edlicas y solares.

La exposicion del presidente de YPF tuvo como eje central presentar

a la compania, sus empresas participadas y sus proyectos con foco en

la sustentabilidad y las inversiones realizadas en energias renovables
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como el Zonda |, un parque solar de 300 MWV en construccion en San

Juan, o los parques eodlicos Los Teros | y I, ubicados en la provincia de
Buenos Aires, Manantiales Behr en Chubut, y Canaddn Ledn en Santa
Cruz.

También se analizaron los proyectos de YPF Litio con foco en la tran-
sicion energética y las iniciativas que le dan viabilidad a partir de la mo-
netizacion de las grandes reservas de gas que tiene la Argentina en
Vaca Muerta, la segunda mas importante a nivel mundial.

El presidente de YPF realizé un detalle del rol estratégico de las ener-
gias renovables en nuestro pais senalando que “ConYPF Luz ya somos el

segundo productor de renovables del pais con 400 MW, con Y-TEC estamos

liderando el consorcio del Hidrogeno y la produccion de baterias de litio y
con YPF Litio comenzaremos la produccion de este mineral clave para la

transicion energética”

A partir de esta presentacion, se buscara avanzar en proyectos de in-
vestigacion en comun, en distintos campos de colaboracion mediante
convenios técnicos especificos como por ejemplo para baterias de litio,
evaluacion de tecnologias para transporte de H2 en redes de gas, sis-
temas de transporte eléctrico para proyectos edlicos y solares, entre

otros.

Finalmente, Pablo Gonzalez senalo:“Quiero agradecer la colaboracion en
la organizacion a Maria del Carmen Alarcén. También el acompahamiento
de Gonzalo Pita, un ingeniero argentino que es profesor en la Universidad
Hopkins hace |5 anos y nos ayudé en todo momento y a Maria José Haro,
también argentina, que estd haciendo un doctorado de Sociologia en este
claustro universitario y en general a la buena predisposicion de las autori-
dades de la Universidad Johns Hopkins, por invitarnos y buscar formas aso-
ciativas para proyectos de investigacion que buscaremos instrumentar a

través de un convenio de intercambio con Y-TEC”
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LAS ESTACIONES DE SERVICIO
ANTE LAS NUEVAS ENERGIAS

Esta nota es presentada por

Fuente: FEC — Federacion Entidades de Combustibles

Estaciones de Servicio comienzan a trabajar con el
congreso nacional para adaptar sus instalaciones a las
nuevas energias

Luego de reunirse con el senador Sergio Leavy, autor de una iniciativa
que regula los emprendimientos relacionados al hidrogeno verde, desde
la Federacion de Entidades de Combustibles, prepararon un plan estra-
tégico de readaptacion de las expendedoras para la nueva movilidad.

Movilizados por el hecho concreto de que la actual red de operadoras

de combustibles tradicionales distribuidas por todo el territorio ar-
gentino, ofrece ventajas logisticas y de autonomia para los futuros ve-
hiculos impulsados a través del hidrogeno verde, desde FEC
mantuvieron un primer encuentro de trabajo con el senador de Salta
Sergio Leavy, para ponerse al tanto de los detalles de la Ley, para brin-
dar un marco regulatorio al desarrollo de este combustible amigable
con el medio ambiente.

En relacion a la presentacion de un proyecto para que se declare de
“interés nacional” la produccion, el desarrollo de la tecnologia, el uso
y aplicaciones del hidrogeno de origen renovable, el presidente de la
entidad expendedora Jorge Garcia Enriquez, junto con su equipo de
asesores, visito el despacho del legislador del FDT.

“Tras la reunion, se acordoé unificar esfuerzos tanto desde el sector privado

como del Estado en pos de brindarle a las Estaciones de Servicio un futuro
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sustentable y de nuevos canales de negocios, aprovechando la infraestructura
y la tecnologia que ya poseen nuestros establecimientos”, senald Enriquez.
En ese sentido, agregd que “companias internacionales de primer nivel
como Linde, ya estan aplicando minimos requisitos en sus tanques y modi-
ficando ciertas herramientas para incursionar en este mercado, mucho antes

y con mayor efectividad que en el proyecto de movilidad eléctrica”.

Como corolario del encuentro, la entidad estacionera, a pedido de
Leavy elevo una nota al presidente de la Comision de Energia, Mineria
y combustibles de la Camara Alta, José Unac, con el fin de solicitarle
que tengan a bien tratar el proyecto y emitir un dictamen a la brevedad

para incluirlo en el temario de sesiones del parlamento.

“El sector de venta minorista de combustibles puede integrarse a un sistema
de movilidad basado en la produccion de hidrogeno de fuentes renovables,
incorpordndose sin mayores dificultades a la red de distribucién y expendio,
como contribucion al cuidado del medioambiente y al impulso de la econo-
mia nacional’”, dice la misiva firmada por FEC.

Por su parte el legislador compartio, el analisis sobre las posibilidades

de desarrollo de este combustible en un futuro cercano y explicé que

el régimen de promocion podria beneficiar también a los expendedo-

res PyMES.

Recalcd que el proyecto prevé entre otras cosas, la devolucion antici-
pada del IVA de las inversiones realizadas, la posibilidad de computar
de forma acelerada la amortizacidn de los bienes para el Impuesto a
las Ganancias y que se pueda computar simultaneamente ambos be-
neficios.

Ademas detalld que generaria una reduccion de alicuota de Impuesto
a las Ganancias y adicionalmente se otorgara un certificado fiscal, equi-
valente al 20% de la inversion de componente nacional para aplicar

sobre impuestos nacionales.
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REFLEXIONES SOBRE EL AUTO
ELECTRICO

Fuente: AOYPF Asociacion Operadores de YPF

Esta nota es presentada por

{Habra alguna vez un auto eléctrico barato?

No hay dudas de que el auto eléctrico es una de las grandes apuestas
del futuro de la movilidad y su desarrollo y despliegue en el mundo se
ha fortalecido durante los ultimos diez anos. Sin embargo, algunos es-
pecialistas y referentes del sector automotor ven cada vez mas lejana
la posibilidad de llegar al auto eléctrico “barato”, que pueda llevar la
tecnologia a las masas.

Desde la industria automotriz se preveia que en algin momento estos

vehiculos consigan la paridad con los modelos de combustion tradicional,

pero ese momento esta cada vez mas lejos y algunos como el CEO de
Renault, Luca de Meo, duda de que alguna vez llegue.

En principio, el auto eléctrico no es rentable para la gran mayoria de los
fabricantes,y aquellos que habian logrado ser rentables, en los ultimos dos
anos han dejado de serlo. Es que las materias primas han aumentado sig-
nificativamente sus precios llevando a un récord de valor de las baterias,
el componente principal del costo de produccion de estos vehiculos.

En este sentido, el CEO de Renault afirmo recientemente que se puede
“encontrar una mejor quimica de bateria y una mejor electronica de poten-
cia, pero estas ganancias se borrardn cuando el precio del cobalto se dupli-
que en solo seis meses”.

Ademas, el niquel y el litio también han disparado su precio y la escasez
de microchips también han impactado en el costo de produccion. Esta
combinacion de factores hace que el auto eléctrico barato esté cada
vez mas lejos de llegar al mercado.

Luca de Meo considero finalmente, que la produccion de autos eléctri-
cos con baterias de mayor capacidad es una “tonteria medioambiental”
y que lo que hay que mejorar son las tecnologias de almacenamiento
actuales, la gestion eléctrica a traves del software y contar con redes

de recargas fiables.
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Esta nota es presentada por

VEHICULOS
PESADOS

Fuente: Federacidn Argentina de Entidades Empresarias del Autotransporte de Cargas (FADEEA

LAS TARIFAS DEL TRANSPORTE
CORREN DETRAS DE LA INFLACION

n medio del actual contexto inflacionario, la Federacion Argentina

de Entidades Empresarias del Autotransporte de Cargas (FADE-
EAC) expresa una vez mas la preocupacion que genera en el sector el
continuo aumento de costos operativos y el desfase respecto de la
actualizacion de la tarifa.
Tal como explicamos en abril, en medio del conflicto por la escasez
de combustible, el transporte no es formador de precios, mas bien
sufre las consecuencias del incremento de costos.Y los ultimos rele-

vamientos realizados por los técnicos de FADEEAC asi lo confirman:

mientras que en abril el peso del transporte en el costo final del litro
de aceite era de |,71%,ahora es de |,19%.

En abril, un flete para transportar 28 toneladas (28.000 kg) de aceite
embotellado para consumo familiar a lo largo de 700 km (desde una
planta productora hasta un centro de distribucién) era de 120.000
pesos finales; en octubre es de 167.600 pesos finales, 39,7% mas
cuando los costos operativos del sector durante ese periodo se in-
crementaron en 47%.

Sin embargo, si se analiza el comportamiento del precio del producto,
se observa que mientras que en abril el precio al consumidor era de

$250 por botella, en octubre, esa cifra trepo a $502, lo que significa

100,9% mas que hace 6 meses.
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NOVEDADES GNC PARA
VEHICULOS PESADOS

Fuente: AOYPF — Asociacion Operadores de YPF

Esta nota es presentada por

VEHICULOS

Tras un ano y medio de espera, luego de instancias de consulta publica

y un impulso sectorial conjunto, ENARGAS reglamento el “dispositivo
de acople (NGVI)” para carga de pesados, pero aun hoy los operado-
res de estaciones de todo el pais no pueden utilizarlos ya que no se
encuentran certificados por las instituciones argentinas que designo
el Ente Regulador.

La AOYPEF, Scania e Iveco, habian solicitado que los picos que ya se co-
mercializan y estan certificados en Europa puedan utilizarse inmedia-

tamente luego de la reglamentacion, pero la solicitud fue rechazada en

la Resolucion 301/2022 publicada por el Boletin Oficial.Por ello, desde
la Comision de Gas de la AOYPF dialogaron con Gabriel Grovas, re-
presentante comercial de ASPRO, para conocer como se encuentra el
proceso de certificacion de los picos y qué se espera de este nuevo

mercado.

{Como viene el proceso de certificacion? ;Para cuando
esperan que esté resuelto?

Hoy seguimos en proceso de certificacion de nuestros picos de marca
WEH de origen aleman. De acuerdo con la disposicion de ENARGAS
ya esta certificada la planta de origen local. Cada pico tendra su certi-
ficado y estimamos que para fines de noviembre ya estaran aprobados

y podran ser instalados.

{Qué sucede con los operadores que ya adquirieron
picos antes de la certificacion?

Los que compraron surtidores Aspro alto caudal y les entregamos
picos NGV recibiran un recambio de picos una vez que estén homo-

logados
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{Qué desafios tiene el mercado de GNC pesados en su

etapa inicial?

Lo principal es adaptar los equipos que ya estan operativos para que
sean funcionales para la carga de vehiculos pesados y lograr reducir el
tiempo de carga con surtidores de alto caudal.

Con las estaciones nuevas ya se esta trabajando desde cero en la dis-
posicion de un espacio exclusivo para este tipo de carga. También es-
tamos trabajando con empresas privadas para que el transporte de

pasajeros pueda hacer uso de GNC de manera segura y conveniente.

{€Como ven el futuro del mercado para pesados? ;Qué
perspectivas tienen desde Aspro?

Evidentemente estamos ante una nueva etapa del desarrollo en GNC
en Argentina y por eso somos optimistas. Hay un resurgir del sector
que se ve plasmado en la venta de nuevos equipos, el recambio de
compresores viejos, la instalacion de equipos de mayor potencia y la

renovacion de surtidores viejos.

www.autopartesweb.com
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UN FRENO PARA LOS USADOS

Esta nota es presentada por:

Negocios

Autor: Negocios & Autopartes // Fuente: CCA

auioparies

La Camara del Comercio Automotor (CCA) informd que en el mes
de septiembre se comercializaron en Argentina 136.913 vehiculos usa-
dos, una baja del 15,08% comparado con igual mes de 2021 (161.220
unidades).

Si lo comparamos con agosto 2022 (143.726 vehiculos), la caida es del

4,74%.

Entre Rios
4,16%

Mendoza
5,01%

Santa Fé
9,39%

En los primeros nueve meses del ano se vendieron 1.209.256 unidades,

una baja del 2,89% comparado con igual periodo de 202]

(1.245.26 | vehiculos).

Para Alberto Principe, Presidente de la CCA, “la caida de la demanda
de autos usados en estos ultimos meses es consecuencia de un mercado
desordenado por falta de producto, variaciones de cotizacion en mercados
paralelos de moneda, alta inflacion e incertidumbre en la reposicién de ve-
hiculos.Ademas, venimos advirtiendo por el alto costo de mantenimiento de

los mismos”’.

“Cuando desagregamos las ventas del mercado (60% agencias y 40%
particulares), verificamos que la caida mas importante se da entre
particulares, que siguen ofreciendo sus autos sin acomodar adecua-
damente los precios de los mismos, cuestion que resulta mucho
mas logica en las concesionarias de autos usados, ya que los profe-
sionales en general adecuan mucho mas rapido los valores, sea ajus-
tando los mismos hacia abajo cuando las condiciones lo ameritan
(descenso en la cotizacion del dolar blue, mayor oferta de Okm,
productos y segmentos mas demandados), todas cuestiones que el
particular, en general tarda mas tiempo en descifrar”, explico el di-

rectivo.
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SUBIO LA EXPORTACION EN
SEPTIEMBRE 2022

Autor: Negocios & Autopartes // Fuente: ADEFA

Produccion
Automoviles y Comerciales Livianos
{En unidades)
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Automaoviles y Comerciales Livianos
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Esta nota es presentada por:

Negocios

agiopartes

De acuerdo con ADEFA, la produccion cayé un 3,4% en septiembre:
un total de 52.193 unidades representaron esa caida en comparacion
con las 54.057 unidades fabricadas en agosto, pero un 19,9% mas frente
a las 43.535 unidades registradas en 202 1. El acumulado anual llega asi
a 393.981 unidades, una suba del 28,2% respecto a las 307.412 unida-
des producidas en los primeros nueve meses de 2021.

A la vez, en septiembre fueron exportadas 35.391 unidades, un 9% mas
en comparacion con las 32.479 unidades de agosto y un 40,3% por en-
cima de las 25.230 unidades de septiembre 2021|. El acumulado anual
de exportaciones suma 230.856 unidades, 27,4% frente al mismo peri-
odo de 2021, cuando se habian exportado 181.221 unidades entre
enero y septiembre. En cuanto a los destinos, Brasil sigue liderando am-

pliamente con un 63% de las exportaciones automotrices argentinas.

[ Exportaciones por destino

Automoviles y Comerciales Livianos
(En unidades)

e desm feiw Vessesen

P

D wamia

Total I BEE 100, 0%, A% BFE




118 ESTACION ACTUAL | MERCADO DE ESTACION

ESTACION ACTUAL | MERCADO DE ESTACION 119

CAYERON LOS PATENTAMIENTOS
EN SEPTIEMBRE

Autor: Negocios & Autopartes // Fuente: ACARA
La Asociacion de Concesionarios de Automotores de la Republica Ar-

Esta nota es presentada por:

Negocigs

auiopartes

gentina (ACARA) informd que el numero de vehiculos patentados du-
rante septiembre de 2022 ascendio a 34.563 unidades, lo que
representa una suba interanual del 8,4% ya que en septiembre de 202|
se habian registrado 31.877 unidades. Sin embargo, si la comparacion
es con su antecesor mes se observa una baja del 9,9% ya que en agosto

pasado se patentaron 38.341.

-9,9% +8,4% +4,7%

En los nueve meses acumulados del ano se patentaron 321.51 | unida-
des, esto es un 4,7% mas que en el mismo periodo de 2021, en el que

se habian registrado 307.180 vehiculos.

El presidente de ACARA, Ricardo Salomé comentd: "En este 2022 lo

que venimos haciendo los concesionarios es muy meritorio porque
pese a las complejidades, que lejos de solucionarse se acumulan, no

hemos tenido meses por debajo de las 30.000 unidades”.

O SIOMAA

“A las complicaciones por la pandemia, se sumaron luego la falta global de
chips, una creciente restriccion de importaciones, un contexto mundial de
guerra y recesion y el conflicto por la falta de produccién de neumadticos que
superod los 5 meses y en el que nos ofrecimos como mediadores, por suerte

ha quedado superado”, detallo.
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Esta nota es presentada por

VEHICULOS
MPESADOS

BONTROLES DE CARGAS
"R

-

| ministro de Transporte de la provincia de Buenos Aires, Jorge

D’Onofrio, superviso los operativos de control de cargas de ca-
miones en Olavarria y Azul, para asegurar la correcta circulacion del
transporte pesado, evitar el deterioro progresivo del asfalto y, asi, for-
talecer la seguridad vial de las y los bonaerenses.

D'Onofrio destacd que «este tipo de operativos permiten generar es-
tadisticas e informacion sobre el transporte de cargas y potenciar la
seguridad vial de quienes viajan, ya que reduce la rotura de las rutas
por parte de los camiones que trasladan cargas que exceden el peso

permitido».

«Resulta necesario realizar controles de pesos para salvaguardar el estado
de las rutas y brindarle seguridad a la ciudadania. Con los controles garan-
tizamos un Estado presente que trabaja para cuidar a nuestras vecinas y
vecinosy, sostuvo.

El Ministro agregd: «También buscamos, junto a AFIP y ARBA, mitigar el
margen de evasion impositiva en los cargamentos y evitamos tres problemas:
rutas inseguras porque los camiones sobrecargados ni frenan ni doblan de
la misma manera; que se destruya la ruta; y que no circule carga en negro
por encima de la permitida”.

En este sentido, la Direccion de Fiscalizacion desplegd un equipo de
inspectores especializados en puntos estratégicos de las rutas 3 y 226.
Mediante la utilizacion de balanzas de alta tecnologia, se trabajo en
forma coordinada realizando los pesajes correspondientes.

Los operativos se desarrollaron en una tarea conjunta con ARBA y AFIP,
con el objetivo de verificar la documentacion correspondiente en la
carga de los camiones y detectar posibles maniobras de evasion fiscal.
Desde el comienzo de los controles en el mes, se evaluaron el estado de
mas de 1.806 camiones, entre los cuales se avanzo con 44 actas por in-

fracciones y se labraron || faltas mayores con prohibicion de circulacion.
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Brinda mayor seguridad en el frenado bajo todo tipo de condicion.

Esta nota es presentada por:

Negocigs .

www.autopartesweb.com

POR QUE USARLO
Porque el sistema de frenos es un elemento de seguridad vital, so-

metido a las mas altas exigencias.

BENEFICIOS

*Compuestos sintéticos de alto punto de ebullicion, aditivos antico-
rrosivos y antioxidantes. *Compatible con otros fluidos normalizados.
*Aprobado por las normas Mercedes Benz 331.0 *Excede las normas
DOT4 e Iram-Aita 6H4. *Proteccion contra los metales que compo-
nen el sistema. *Alta estabilidad térmica y mecanica. *Utilizable hasta

-40°c. *Supera normas nacionales e internacionales. *C.H.A.S.

MODO DE USO
Seguir las directivas del fabricante del vehiculo. Mantenga el Li-

QUIDO PARA FRENOS limpio y no contaminado.

IMPORTANTE
Los liquidos para frenos tienen una vida util, las fabricas automotri-

ces recomiendan el cambio del liquido cada 2 a 3 anos.
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~ LIQUIDO PARA FRENOS

TIPO4/DOT 4

Ficha Técnica del Producto

Descnpoion del producto

Fluido espacialmeante desarrollado para ser usado en sistemas de franos a discos en las 4 ruedas o en
todo sistema gue esle sometdo a condiciones severas de funcionameento o a altas cargas Excede
ampliamente las exigencias de las normas DOT 4 e IRAMAITA 6-Hd (TIPD 4) y es totalmente
compatble con oires fluides normalizados Intéraenan en su formulacitn COMPpuUBSios sMlatcos de alta
puntc de ebullicion, aditivos anbcorrosivos v antiodanies. Producto elaborado bajo estncio control de
calidad y satisface todos los requisitos fundamentales en un sistema tan importante, por su funcicn,
como o es &l de frenos

Aplicacion

Fara todo tipo de sistema que reguiara asla tipo de fludo

IS rUCTTIiDnes

1). Para agregar Liquedo para Frenos siga las direchivas de vehiculo

21 Mantenga el Liguido para Frenos impio y no contaminado. La contaminacion con suciedad, agua,
derivados del petroleo y otros minerales pueden generar fallas en los frenos o detenioros que mMotiven
COSIOSaS raparacines

) Conserve al Liqguida para Frenas an su envase onginal. Mantanga al envasae mpio y been cefrado
para evitar la absorcién de humedad

4). Dada su toeicdad, rd ingeanr i evitar & contacto con la ped v ojos

5) jAdencion! Mo yvuelva a llenar el envase y No o use para otros liquidos

IMPORTANTE: CONTROLE EL NIVEL DEL LIOUDO POR LO MENDS UNA VEZ AL MES O CADA
2000 Km, USE SOLO PRODUCTOS QUE CUMPLAN LAS NORMAS DOT4 O IRAMAITA 6-H4 (TIPO
d)

www.bardahl.com.ar / info@bardahl.com.ar
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TIPO4/DOT 4

Ficha Técnica del Producto

ArEhss |ipeon

ENSAYOE oDOS VALDR TIRMCO

Color Visual Ligeramente ambar

Pto. de ebullicién “C ERBP IRAMIAITA B-H2 280
Pto. de abullicion del liguido himeds WERBP “C IRAM/AITA 6-H2 150
Viscosidad a -40°C en c5t IRAMAITA B-H2 1408
Ph IRAM/AITA 6-H2 9.3
Contenido de agua % IRANAITA 6-H2 0.1
Estabilidad del fluido
A altas temperaturas IRAMAITA B-HZ 0
Qimica 0
Ensayo de cormrasion
Cambio de peso en mg/cms
Hoyalata <101
Acaro <01
Aluminia IRAMAITA 6-H2 =0.1
Hiammo =.1
Broncea =01
Cobre <().1
Zinc, SAE 925 <. 1
Aspecto dal liguido pasa

mpatants
ANTE CUALQLNER DUDA COMSULTAR INMEDIATAMENTE AL CENTRO NACIONAL DE INTOXICACIONES

0800-333-01680. Para mayor mformacion solcitar la correspondienie Ficha de Segundad (FOS) a nuesiro
departameanio comerncial

www.bardahl.com.ar / info@bardahl.com.ar
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